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Nisze/branze, w ktorych w szczegolnosci warto sie wyspecjalizowac

i dla ktorych warto robi¢ reklamy na Facebooku, zeby zarabiac

najlepsze pienigdze:

>

Sklepy internetowe — wszelkiego rodzaju, tj. odziezowe, kosmetyczne,
z elektronika etc.

Branza fotowoltaiczna — pozyskiwanie klientow chetnych na zatozenie
paneli fotowoltaicznych / pompy ciepta

Salony kosmetyczne / branza beauty / medycyna estetyczna — pozyski-
wanie klientdw na zabiegi kosmetyczne, medycyny estetycznej etc.

Branza edukacyjna — np. tworcy kursow, pozyskiwanie klientow
na szkolenia / zakup kursu

Branza eventowa — pozyskiwanie klientow chetnych do uczestnictwa
w jakims ptatnym wydarzeniu

Branza rekrutacyjna — pozyskiwanie ludzi do pracy

Branza turystyczna — pozyskiwanie klientow na rezerwacje pobytu
w hotelu / pensjonacie

Branza fotograficzna — pozyskiwanie klientow na sesje fotograficzne,
w tym sesje Slubne

Branza weselna — pozyskiwanie klientow na ustugi weselne, rezerwacje
sal weselnych etc.

Branza ustugowa — np. pozyskiwanie klientow dla firm tworzacych
strony internetowe na stworzenie nowej strony internetowe]

Architekci — pozyskiwanie klientow na projekt architektoniczny urzadze-
nia nowego domu wewnatrz, zaprojektowania wygladu nowego domu
Zzewnatrz etc.

Deweloperzy — pozyskiwanie klientow na zakup mieszkania / domu,
na wynajecie mieszkania / pokoju



